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LE ATTIVITÀ

Quattro ambiti di consulenza
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Valutazioni d’azienda
e partecipazioni

Quanto vale l’impresa e quali ipotesi
ne determinano il valore?

Operazioni straordinarie e M&A Come preparare un’acquisizione, una cessione
o una riorganizzazione societaria?

Finanza agevolata Quali bandi e incentivi sono pertinenti
rispetto al progetto dell’impresa?

Consulenza ordinaria per PMI Come collegare bilanci, margini e flussi di cassa
alle decisioni di gestione?



IL PROFESSIONISTA

Esperienza accanto alle imprese
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Andrea Giuseppe Ricciardi

Dottore commercialista, ODCEC Milano

Oltre 20 anni
al fianco delle PMI nella valutazione
degli investimenti e della loro
sostenibilità economico-finanziaria.

Continuità nel percorso di crescita

Un’impresa seguita dalla costituzione
fino alla quotazione su
Euronext Growth Milan.

Assistenza continuativa in ambito
societario, contabile, fiscale e del lavoro.



IL METODO

Un progetto concordato con l’imprenditore
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01 Obiettivo Definire la decisione da affrontare e il perimetro dell’incarico.

02 Processi e dati Comprendere l’impresa, verificare le informazioni e le aree da 
approfondire.

03 Alternative Esaminare ipotesi, scenari e conseguenze economico-finanziarie.

04 Interventi Concordare le attività e seguire l’evoluzione del progetto.

Calcoli espliciti e AI supportano il lavoro. Il professionista verifica le evidenze,
interpreta i risultati e mantiene la responsabilità delle analisi.



UN ESEMPIO DI ANALISI

Nota Integrativa: composizione e scadenze dei debiti
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€1.000.000
Totale debiti

La voce comprende 
anche
fornitori, debiti tributari
e altri debiti.

Importi in migliaia di euro

Composizione Totale Entro 12 mesi Oltre 12 mesi

Finanziamenti bancari 600 100 500

Fornitori 250 230 20

Debiti tributari 100 40 60

Altri debiti 50 30 20

Totale 1000 400 600

Dati interamente illustrativi, non riferiti a un cliente.

La capacità di rimborso dipende da cassa, incassi e altri pagamenti. Una somma corretta
non certifica classificazione o completezza dei dati e non esprime un rating.



STRUMENTI E RETE

La consulenza e gli strumenti che la supportano
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Studio Ricciardi

Consulenza professionale

Lo Studio definisce le ipotesi,
legge i risultati e affianca
l’imprenditore nelle decisioni.

Progemafin S.r.l.

Sviluppo di Progetto M&A e Leibniz

Progetto M&A facilita l’incontro tra
opportunità di acquisizione e cessione.

Leibniz nasce per riutilizzare le informazioni
aziendali nelle analisi, nei piani e nelle valutazioni.

Leibniz è in beta interna. I moduli hanno maturità diverse e l’integrazione è in sviluppo.
Gli strumenti supportano la verifica professionale e la comprensione dei dati.



Un primo confronto

Gli obiettivi dell’impresa e la situazione di partenza
aiutano a definire il percorso di lavoro.

Andrea Giuseppe Ricciardi
Dottore commercialista, ODCEC Milano

+39 351 727 0528
andrea@studioricciardi.eu

studioricciardi.eu/studio/
Cruscotto utile e cassa
studioricciardi.eu/#cash-dashboard
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